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He pasado mi carrera apoyando empresas de todos los tamaños con tecnología que
busca desbloquear su potencial y con una verdadera obsesión por el compromiso de
los clientes y empleados.

Antes de mi nombramiento más reciente como CEO de Thomas International, dirigí a Sage
(FTSE100) como su Director Gerente de UK&I. Aporto más de 34 años de experiencia en el
sector de la tecnología en ventas, servicio, soporte, operaciones y éxito del cliente con una
experiencia signi�cativa trabajando en el ecosistema de canales / socios internacionales.

Certi�caciones
Practicante de Thomas International Trait
Emotional Intelligence (TEIQue)

Thomas International Personal
Practicante de análisis de per�les (PPA) Anteriormente, ayudé a puestos senior en Epicor Software, donde ocupé el puesto de
Vicepresidente Ejecutivo de Internacional. Otros puestos anteriores también incluyeron vicepresidente senior de ventas 
internacionales para IGT, una empresa de tecnología de juegos, y puestos de dirección ejecutiva en HP, CA Technologies, 
Oracle, PeopleSoft (adquirida por Oracle) y Digital Equipment Corporation (DEC).

También fui recientemente vicepresidente del CBI North East Council, miembro de la junta de TechUK y actualmente miembro
del Consejo de Economía Digital del Reino Unido con el Secretario de Estado. 

Desempeño un papel activo en el apoyo a varias organizaciones bené�cas y fundaciones y anteriormente fui mentor en el 
Programa Peter Jones Tycoon y el Programa Veteran Tycoon Enterprise. También me incluyeron en Las personas más
poderosas del noreste de 2019.

Experiencia

Thomas International
Director ejecutivo
Marlow, Inglaterra, Reino Unido

Creemos en liberar el potencial de cada individuo, equipo y organización al hacer que la naturaleza compleja del comportamiento
humano, la aptitud y la personalidad sea más fácil de entender para todos.

Fundada en 1981, Thomas International transforma el desempeño de organizaciones de todo el mundo a través de decisiones 
de personas más inteligentes, mirando más allá de las habilidades y la experiencia para identi�car el verdadero potencial y la 
capacidad de las personas. El reciente lanzamiento de nuestra nueva plataforma optimizada para dispositivos móviles basada en 
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- la nube llega en un punto crucial en la estrategia de transformación digital de Thomas. La plataforma ayudará a Thomas a 
capitalizar las enormes oportunidades de crecimiento que vemos al ayudar a las organizaciones a
transformar su desempeño a través de decisiones de personas más informadas, mirando más allá de las habilidades y la
experiencia para desbloquear el verdadero potencial.

La plataforma Thomas presenta de forma inteligente los resultados de la evaluación impulsados por el análisis predictivo y el 
aprendizaje automático, y está escrito pensando en los usuarios de recursos humanos. Genera guías de entrevistas personalizadas
para respaldar y fortalecer los procesos de reclutamiento, sugiere el mejor candidato para un rol basado en cali�caciones de 
estrellas contra puntos de referencia y permite a los usuarios comparar individuos dentro de los equipos en paralelo para 
identi�car áreas potenciales de con�icto, armonía, fortalezas y debilidades.
Thomas ayuda a más de 11.000 empresas en 140 países a liberar el poder de su gente.
Sabio

Vicepresidente ejecutivo y director general Reino Unido e Irlanda
Reading, Berkshire, Reino Unido
Lidero Sage en su mercado local del Reino Unido e Irlanda. Tengo más de 30 años de experiencia en el sector de la tecnología, 
en ventas, operaciones y servicios al cliente. He pasado mi carrera apoyando a empresas de todos los tamaños con tecnología 
que libera su potencial, tanto en casa como en los mercados internacionales. Me uní a Sage desde Epicor, donde era 
vicepresidente ejecutivo de International. Los puestos anteriores también han incluido el de vicepresidente senior de ventas
internacionales para IGT, una empresa de tecnología de juegos y puestos de gestión ejecutiva en HP,
CA Technologies, Oracle, PeopleSoft (adquirida por Oracle) y DEC.

Epicor Software 
Vicepresidente Ejecutivo (EVP) Internacional
Responsabilidad del negocio internacional en EMEA y Asia Pací�co, incluidas todas las ventas,
marketing y consultoría. Responsabilidad total tanto del crecimiento de las ventas como de impulsar el
rendimiento del EBITDA en EMEA y APAC.

IGT
Vicepresidente senior de ventas internacionales
Asumió la responsabilidad adicional de Ventas Internacionales en IGT, responsable de Ventas en Latinoamérica (excepto México),
EMEA y Asia Pací�co.

Vicepresidente regional, Sur de América Latina y el Caribe, Europa, Medio Oriente y África (EMEA) 
Además de mi rol como RVP EMEA en IGT, también he asumido las responsabilidades regionales adicionales para América Latina
y el Caribe.

Vicepresidente regional - IGT EMEA
Hoofddorp, Países Bajos
IGT reconoce que en una industria cada vez más caracterizada por una tecnología en rápida evolución, si una empresa quiere 
seguir siendo el líder del mercado en innovación, también debe ser creativa y receptiva en sus cambios organizacionales. Durante 
más de una década, la misión de IGT ha sido mantenerse al frente del mercado; ahora no es diferente, ya que transforman 
creativamente a la empresa en un verdadero Ciudadano Global con una marca reconocida como de calidad, servicio e innovación. 
El vicepresidente regional de EMEA es un componente clave en esta transformación.

Responsable de proporcionar liderazgo de ventas dentro de EMEA con el objetivo de expandir las
capacidades regionales de IGT. Un miembro clave del equipo de alta dirección que gestiona todas las
funciones de gestión de cuentas y ventas en IGT para la región, trabajando con el equipo ejecutivo para
lograr los objetivos de ventas, ingresos y �nancieros. Responsable de perfeccionar e impulsar la estrategia
de ventas especí�ca de EMEA de la empresa y de construir y mantener relaciones con los tomadores de
decisiones clave / contactos dentro de la región hasta el nivel CXO inclusive. Desarrolle una alta intimidad
ejecutiva con el cliente como un asesor de con�anza para el nivel CXO.

Responsable de construir una infraestructura de ventas y equipo de cuentas ajustada, empoderada y rentable responsable 
de las ventas previas y posteriores. Proporcionar alcance de ventas a través de empleados de ventas directas, así como los 
canales necesarios. Piedra angular en la gestión de ventas, servicios y negocios de soporte en EMEA, una de las cuatro
regiones estratégicas clave para IGT. Dirigir los principales equipos de cuentas territoriales para EMEA, impulsando el 
crecimiento de los ingresos de las cuentas y la satisfacción del cliente en la región.

HP Software 
Vicepresidente y gerente general de empresas medianas y empresas asociadas - EMEA
Bracknell, Reino Unido
Responsabilidad de todas las alianzas estratégicas de EMEA, alianzas internas, negocios de socios y canales en EMEA dentro 
del software de HP, así como de los equipos de ventas de campo dentro del negocio de empresas medianas. Uno de los
segmentos de mayor éxito y crecimiento dentro de HP Software en EMEA.

Vicepresidente de operaciones comerciales y de canales HP Software EMEA
Bracknell, Reino Unido

Computer Associates
VP & GM East (Turquía, Rusia, Oriente Medio, Pakistán y África)
Dubai, Emiratos Arabes Unidos

Vicepresidente de operaciones e integración de EMEA
Datchet, Slough, Reino Unido

Oracle
Vicepresidente - Ventas Globales de Licencias
Thames Valley Park, Reading, Reino Unido

Equipo digital
Gerente de aplicaciones �nancieras de EMEA
REINO UNIDO, BÉLGICA, PAÍSES BAJOS, SINGAPUR

Educación

Leighton Park
· (1982 - 1987)
Alfred Sutton
· (1975 - 1982)

Sabby Gill
Speaker invitado Master Franchise



- la nube llega en un punto crucial en la estrategia de transformación digital de Thomas. La plataforma ayudará a Thomas a 
capitalizar las enormes oportunidades de crecimiento que vemos al ayudar a las organizaciones a
transformar su desempeño a través de decisiones de personas más informadas, mirando más allá de las habilidades y la
experiencia para desbloquear el verdadero potencial.

La plataforma Thomas presenta de forma inteligente los resultados de la evaluación impulsados por el análisis predictivo y el 
aprendizaje automático, y está escrito pensando en los usuarios de recursos humanos. Genera guías de entrevistas personalizadas
para respaldar y fortalecer los procesos de reclutamiento, sugiere el mejor candidato para un rol basado en cali�caciones de 
estrellas contra puntos de referencia y permite a los usuarios comparar individuos dentro de los equipos en paralelo para 
identi�car áreas potenciales de con�icto, armonía, fortalezas y debilidades.
Thomas ayuda a más de 11.000 empresas en 140 países a liberar el poder de su gente.
Sabio

Vicepresidente ejecutivo y director general Reino Unido e Irlanda
Reading, Berkshire, Reino Unido
Lidero Sage en su mercado local del Reino Unido e Irlanda. Tengo más de 30 años de experiencia en el sector de la tecnología, 
en ventas, operaciones y servicios al cliente. He pasado mi carrera apoyando a empresas de todos los tamaños con tecnología 
que libera su potencial, tanto en casa como en los mercados internacionales. Me uní a Sage desde Epicor, donde era 
vicepresidente ejecutivo de International. Los puestos anteriores también han incluido el de vicepresidente senior de ventas
internacionales para IGT, una empresa de tecnología de juegos y puestos de gestión ejecutiva en HP,
CA Technologies, Oracle, PeopleSoft (adquirida por Oracle) y DEC.

Epicor Software 
Vicepresidente Ejecutivo (EVP) Internacional
Responsabilidad del negocio internacional en EMEA y Asia Pací�co, incluidas todas las ventas,
marketing y consultoría. Responsabilidad total tanto del crecimiento de las ventas como de impulsar el
rendimiento del EBITDA en EMEA y APAC.

IGT
Vicepresidente senior de ventas internacionales
Asumió la responsabilidad adicional de Ventas Internacionales en IGT, responsable de Ventas en Latinoamérica (excepto México),
EMEA y Asia Pací�co.

Vicepresidente regional, Sur de América Latina y el Caribe, Europa, Medio Oriente y África (EMEA) 
Además de mi rol como RVP EMEA en IGT, también he asumido las responsabilidades regionales adicionales para América Latina
y el Caribe.

Vicepresidente regional - IGT EMEA
Hoofddorp, Países Bajos
IGT reconoce que en una industria cada vez más caracterizada por una tecnología en rápida evolución, si una empresa quiere 
seguir siendo el líder del mercado en innovación, también debe ser creativa y receptiva en sus cambios organizacionales. Durante 
más de una década, la misión de IGT ha sido mantenerse al frente del mercado; ahora no es diferente, ya que transforman 
creativamente a la empresa en un verdadero Ciudadano Global con una marca reconocida como de calidad, servicio e innovación. 
El vicepresidente regional de EMEA es un componente clave en esta transformación.

Responsable de proporcionar liderazgo de ventas dentro de EMEA con el objetivo de expandir las
capacidades regionales de IGT. Un miembro clave del equipo de alta dirección que gestiona todas las
funciones de gestión de cuentas y ventas en IGT para la región, trabajando con el equipo ejecutivo para
lograr los objetivos de ventas, ingresos y �nancieros. Responsable de perfeccionar e impulsar la estrategia
de ventas especí�ca de EMEA de la empresa y de construir y mantener relaciones con los tomadores de
decisiones clave / contactos dentro de la región hasta el nivel CXO inclusive. Desarrolle una alta intimidad
ejecutiva con el cliente como un asesor de con�anza para el nivel CXO.

Responsable de construir una infraestructura de ventas y equipo de cuentas ajustada, empoderada y rentable responsable 
de las ventas previas y posteriores. Proporcionar alcance de ventas a través de empleados de ventas directas, así como los 
canales necesarios. Piedra angular en la gestión de ventas, servicios y negocios de soporte en EMEA, una de las cuatro
regiones estratégicas clave para IGT. Dirigir los principales equipos de cuentas territoriales para EMEA, impulsando el 
crecimiento de los ingresos de las cuentas y la satisfacción del cliente en la región.

HP Software 
Vicepresidente y gerente general de empresas medianas y empresas asociadas - EMEA
Bracknell, Reino Unido
Responsabilidad de todas las alianzas estratégicas de EMEA, alianzas internas, negocios de socios y canales en EMEA dentro 
del software de HP, así como de los equipos de ventas de campo dentro del negocio de empresas medianas. Uno de los
segmentos de mayor éxito y crecimiento dentro de HP Software en EMEA.

Vicepresidente de operaciones comerciales y de canales HP Software EMEA
Bracknell, Reino Unido

Computer Associates
VP & GM East (Turquía, Rusia, Oriente Medio, Pakistán y África)
Dubai, Emiratos Arabes Unidos

Vicepresidente de operaciones e integración de EMEA
Datchet, Slough, Reino Unido

Oracle
Vicepresidente - Ventas Globales de Licencias
Thames Valley Park, Reading, Reino Unido

Equipo digital
Gerente de aplicaciones �nancieras de EMEA
REINO UNIDO, BÉLGICA, PAÍSES BAJOS, SINGAPUR

Educación

Leighton Park
· (1982 - 1987)
Alfred Sutton
· (1975 - 1982)

Sabby Gill
Speaker invitado Master Franchise


