
Es un posibilitador que acompaña a las empresas y personas a que abran sus
posibilidades para trabajar en equipo, con Inteligencia Emocional, mediante
conversaciones efectivas y enfocadas en su misión y talentos. Ha acompañado Equipos
de trabajo a su integración. En especial Equipos de Ventas a logras sus objetivos. 
Ha publicado 7 libros del Sistema BioSensusMind, un sistema integral para posibilitar tu
vida. Para que las personas y los equipos de trabajo sean productivos haciendo lo que
más aman. 

Desde el 2005 a la fecha, ha dado talleres y cursos de Ventas Consultivas, Inteligencia
Emocional, Gestión del Estrés, Comunicación Efectiva, Gestión de las actividades en el
tiempo, Liderazgo a Distancia para diferentes empresas, algunas de ellas Nafinsa,
Sedesol, HSBC, Banorte, Santander, Allianz, Seguros Monterrey New York Life
Promotorias, MasterCard, Comisión Nacional Bancaria y de Valores, Richemont, Cemex,
Grupo Ara, Terra Firma, Demar Instaladora,Sanofi-Pasteur, Aventis, Bayer, Liverpool,
Henkel,, Hill & Knowlton, Mexicana de Aviación, Daimler, BRP, Audi, Meisa y  K2 entre
otras.

CERTIFICACIONES

FORMACIÓN ACADÉMICA

RICARDO DE LA VEGARICARDO DE LA VEGA
DOMÍNGUEZDOMÍNGUEZ

 

Maestro en Publicidad por Grupo Ferrer – Centro Avanzado de Comunicaciones (CADEC)
Licenciado en Ciencias de la Comunicación por la Universidad Intercontinental (México)
Especialidad en Desarrollo Humano (Instituto Humanista de Psicoterapia Gestalt)
Diplomado en Logoterapia (Instituto Especializado en Logoterapia)

Informes e inscripciones
Contacta a tu Asesor Comercial

servicioimc@mxintegralmc.com
Tels: 555652-8600 | 555135-2525 | 555652-9078

Facilitador de Aprendizaje Acelerado (PCO’s International)
Coach Ejecutivo, Coach de Equipos (Escuela Europea de Coaching)
Coach Cognitivo, Coach Cognitivo Aplicado a Grupos (DEPAC) 
Coach Ejecutivo (Salom Change Dynamics y Reencuadre)
Meta Coaching System (Salom Change Dynamics
Facilitador de Focussing para el Manejo de las EmocionesD
Diplomado en PNL Herramientas para el Coaching (Reencuadre)
Entrenamientos en Ventas y Negociación Integral. 
Master en Ecología emocional
Especialidad en Mindfulness y una especialidad en Neuro Ventas. 
Certificado en metodología SOLVE 
Diplomado en Neuroventas
Entrenamiento en El Arte de Vender a Distancia 


